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Juntos es mejor

Junio 2026Editorial

Más comerciantes, empresas y empren-
dedores, vivimos una etapa de profundos 
cambios. En un contexto que exige adapta-
ción permanente, creemos que el compro-
miso, la participación y el trabajo colectivo 
son las herramientas más valiosas para 
fortalecernos. 

En los últimos meses, el CEDA ha 
seguido creciendo, no solo a través de los 
proyectos que impulsa, sino también 
gracias a algo aún más importante: cada vez 
son más los colegas que deciden involucrar-
se, aportar su experiencia, sumar ideas e 
integrarse a los distintos equipos de trabajo.

Esa participación nos llena de orgullo y 
confirma que cuando el compromiso es 
compartido, los resultados también lo son.

Esta edición refleja ese espíritu. En-
contrando el trabajo conjunto con la 
Municipalidad en temas de planificación 
urbana, el seguimiento de proyectos 
institucionales, el crecimiento de nuestras 
subcomisiones, la incorporación de nuevos 
integrantes a la Subcomisión de Jóvenes, el 
acompañamiento a iniciativas de empren-
dedurismo junto a la Facultad de Agronomía 
y acciones permanentes para fortalecer el 
comercio local bajo la premisa de que 
comprar en Azul es apostar al desarrollo de 
nuestra ciudad. 

También compartimos iniciativas que 
proyectan el futuro de Azul, como el avance 
del parque solar por parte de Cooperativa 

Cada día somos más...
juntos, aportando al desarrollo de Azul

Eléctrica de Azul.
Saludamos el 70.º aniversario de CAME 

por su permanente defensa de las PyMEs 
argentinas y analizamos la actualidad 
económica con información sobre las ventas 
minoristas como así también las oportuni-
dades de ventas y comercialización que 
representan las vacaciones de invierno para 
nuestro sector.

Cada proyecto, cada reunión y cada 
nueva incorporación tienen un mismo 
objetivo: construir una institución cada vez 
más abierta, participativa y cercana a las 
necesidades de comerciantes, empresarios 
y emprendedores.

Por eso, queremos renovar una 
invitación que consideramos fundamental: 
si compartís el compromiso de hacer crecer 
a Azul, las puertas del CEDA están abiertas. 
Siempre hay lugar para nuevas ideas, 
nuevas miradas y personas con ganas de 
aportar. 

Porque las instituciones crecen cuando 
crece la participación. Y estamos convenci-
dos de que cada día somos más los que 
elegimos trabajar juntos para impulsar el 
desarrollo de Azul.
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La Fundación CEDA participó de una 
nueva reunión junto a la Municipalidad 
de Azul para avanzar en proyectos 
vinculados a la planificación urbana y el 
desarrollo de la ciudad.

Creemos en la importancia del 
diálogo, la planificación y el trabajo 
articulado para construir una ciudad 
con más oportunidades para todos.

Organizando la 
planificación urbana 
de Azul

5 de junio

La Comisión Directiva del CEDA 
trabajando en el seguimiento de 
proyectos, la planificación de 
acciones y el análisis de temas de 
interés para el sector comercial, 
empresarial y productivo de de la 
ciudad.

Estos  espac ios  permiten 
compart ir  avances,  generar 
propuestas y fortalecer el trabajo 
conjunto en beneficio de los socios 
y de la comunidad.

Segu imos  construyendo, 
desde el compromiso y la partici-
pación, nuevas oportunidades 
para el desarrollo de Azul.

12 de junio 

Comisión Directiva del CEDA en pleno trabajo de proyectos 
y análisis de temas que atañen al sector comercial

La reunión transcurrió compartiendo ideas y proyectos. Seguimos trabajando, 
proponiendo y sumando miradas para hacer crecer nuestra comunidad.
¿Te sumás? Escribinos y te mandamos más información para participar. 

24 de junio 

Nueva reunión de miembros de Comisión Directiva 
y subcomisiones del CEDA

Cada día somos más, 
aportando a la comunidad

Vocales Suplentes: 
Gustavo Del Curto, Edith Silva, 
Nicolás Cabral, Juan Wallace.

Revisores de Cuentas titulares: 
Silvio Ciufardi, Federico Belleza.

Revisores de Cuentas Suplentes: 
Cristian Severiens, Pablo Santillán.

Dirección 
Comisión Directiva 
CEDA

Diseño gráfico
Patricia López 

Coordinación
Lucas Dell Aquila

Presidente: Martín Picaroni
Vice Presidente: Marta A. Marquis
Secretario: Ramiro Layus
Pro Secretario: Gabriela Salis
Tesorero: Darío Ferrari
ProTesorero: Ivan Stankievich
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García Federico, Clotilde Beneitez,
Rubén Jumenez

INSTITUCIONALES
NoticiasNoticias

INSTITUCIONALES
NoticiasNoticias

2026

2281 424028
2281 583969



La Fundación CEDA participó de una 
nueva reunión junto a la Municipalidad 
de Azul para avanzar en proyectos 
vinculados a la planificación urbana y el 
desarrollo de la ciudad.

Creemos en la importancia del 
diálogo, la planificación y el trabajo 
articulado para construir una ciudad 
con más oportunidades para todos.

Organizando la 
planificación urbana 
de Azul

5 de junio

La Comisión Directiva del CEDA 
trabajando en el seguimiento de 
proyectos, la planificación de 
acciones y el análisis de temas de 
interés para el sector comercial, 
empresarial y productivo de de la 
ciudad.

Estos  espac ios  permiten 
compart ir  avances,  generar 
propuestas y fortalecer el trabajo 
conjunto en beneficio de los socios 
y de la comunidad.

Segu imos  construyendo, 
desde el compromiso y la partici-
pación, nuevas oportunidades 
para el desarrollo de Azul.

12 de junio 

Comisión Directiva del CEDA en pleno trabajo de proyectos 
y análisis de temas que atañen al sector comercial

La reunión transcurrió compartiendo ideas y proyectos. Seguimos trabajando, 
proponiendo y sumando miradas para hacer crecer nuestra comunidad.
¿Te sumás? Escribinos y te mandamos más información para participar. 

24 de junio 

Nueva reunión de miembros de Comisión Directiva 
y subcomisiones del CEDA

Cada día somos más, 
aportando a la comunidad

Vocales Suplentes: 
Gustavo Del Curto, Edith Silva, 
Nicolás Cabral, Juan Wallace.

Revisores de Cuentas titulares: 
Silvio Ciufardi, Federico Belleza.

Revisores de Cuentas Suplentes: 
Cristian Severiens, Pablo Santillán.

Dirección 
Comisión Directiva 
CEDA

Diseño gráfico
Patricia López 

Coordinación
Lucas Dell Aquila

Presidente: Martín Picaroni
Vice Presidente: Marta A. Marquis
Secretario: Ramiro Layus
Pro Secretario: Gabriela Salis
Tesorero: Darío Ferrari
ProTesorero: Ivan Stankievich

Vocales titulares: 
García Federico, Clotilde Beneitez,
Rubén Jumenez

INSTITUCIONALES
NoticiasNoticias

INSTITUCIONALES
NoticiasNoticias

2026

2281 424028
2281 583969



Fo
to

: N
IC

OL
ÁS

 M
UR

CI
A

La Subcomisión del Centro del CEDA 
continúa trabajando y generando propues-
tas para fortalecer el comercio local y 
acompañar el crecimiento de quienes 
apuestan todos los días por nuestra ciudad.

Durante el encuentro se compartieron 
ideas e iniciativas orientadas a promover 
las compras en los comercios de cercanía, 
poner en valor la atención personalizada y 
destacar la importancia de elegir el 
comercio local como motor del desarrollo 
económico y social de Azul. 

Creemos que cuando elegimos 
comprar en nuestra ciudad, no solo 
apoyamos a un comercio, sino también a 
las familias, los emprendedores y los 
trabajadores que forman parte de nuestra 
comunidad.

Seguimos construyendo espacios de 
diálogo, colaboración y trabajo conjunto 
para que el centro comercial continúe 
creciendo y fortaleciéndose entre todos. 

Hoy te presentamos a algunos integrantes de la Subcomisión de 
Jóvenes del CEDA, quiénes desde su fresca mirada aportan ideas, alternativas, 

y generan nuevas oportunidades para seguir construyendo nuestro Azul, 
como así también formándose para ser los futuros dirigentes. 

Agradecemos la afluencia constante de participantes y el interés de mucha gente 
nueva que desea integrar los grupos de trabajo.

Subcomisión de Jóvenes

Josefina Galindez, Julián Mastieri, 
Diego Morales Javier Eguren,  Nicolás Ciri

Subcomisión del Centro

Comprar en Azul

Azul
hacelo en 

si comprás...

INSTITUCIONALES
NoticiasNoticias

INSTITUCIONALES
NoticiasNoticias



Fo
to

: N
IC

OL
ÁS

 M
UR

CI
A

La Subcomisión del Centro del CEDA 
continúa trabajando y generando propues-
tas para fortalecer el comercio local y 
acompañar el crecimiento de quienes 
apuestan todos los días por nuestra ciudad.

Durante el encuentro se compartieron 
ideas e iniciativas orientadas a promover 
las compras en los comercios de cercanía, 
poner en valor la atención personalizada y 
destacar la importancia de elegir el 
comercio local como motor del desarrollo 
económico y social de Azul. 

Creemos que cuando elegimos 
comprar en nuestra ciudad, no solo 
apoyamos a un comercio, sino también a 
las familias, los emprendedores y los 
trabajadores que forman parte de nuestra 
comunidad.

Seguimos construyendo espacios de 
diálogo, colaboración y trabajo conjunto 
para que el centro comercial continúe 
creciendo y fortaleciéndose entre todos. 

Hoy te presentamos a algunos integrantes de la Subcomisión de 
Jóvenes del CEDA, quiénes desde su fresca mirada aportan ideas, alternativas, 

y generan nuevas oportunidades para seguir construyendo nuestro Azul, 
como así también formándose para ser los futuros dirigentes. 

Agradecemos la afluencia constante de participantes y el interés de mucha gente 
nueva que desea integrar los grupos de trabajo.

Subcomisión de Jóvenes

Josefina Galindez, Julián Mastieri, 
Diego Morales Javier Eguren,  Nicolás Ciri

Subcomisión del Centro

Comprar en Azul

Azul
hacelo en 

si comprás...

INSTITUCIONALES
NoticiasNoticias

INSTITUCIONALES
NoticiasNoticias



centroempresariodeazul

centroempresariodeazul@gmail.com.ar
2281 424028

cedaazul

España 620 (7300) Azul / Pcia. Buenos Aires k

2281 583969

Alvear 670 Azul

estudioanasantillan@gmail.com

Agenda
PROFESIONALES

 Ronda de Negocios
El pasado 10 de abril participamos en la 

segunda edición de la Ronda de Negocios 
impulsada por el CEDA en las instalaciones 
de la Sociedad Rural de Azul. Durante la 
jornada, el Centro de Estudios en Adminis-
tración y Economía Agroindustrial en 
conjunción con el Proyecto de Extensión 
"Emprendiendo hacia el futuro", estuvimos 
articulando y generando vínculos con 
empresas locales, regionales y de distintos 
puntos del país. La organización destacó 
que la Ronda de Negocios se consolida 
como un espacio estratégico para fortalecer 
el entramado productivo local y generar 
nuevas oportunidades de vinculación entre 
empresas, emprendedores e instituciones.

 De esta manera, Azul reafirma su 
posicionamiento como un polo de referen-
cia para el encuentro entre el sector 
productivo, promoviendo un escenario 
propicio para la innovación, la inversión y la 
generación de nuevas oportunidades de 
desarrollo.

Proyecto de extensión Facultad 
de Agronomía UNCPBA

Emprendiendo hacia 

el futuro

 Novedades del primer semestre 2026:

Participación en la 2da. edición de la Ronda de Negocios

Programa Agro y vos: Este programa 
tiene como finalidad nuclear diferentes 
actividades que se realizan periódicamente 
desde nuestra facultad desde un marco 
institucional que permita promover 
instancias de intercambio y articulación con 
instituciones educativas de diferentes 
niveles, poniendo en valor los conocimien-
tos académicos, científicos y técnicos que se 

desarrollan en nuestra unidad académica, y 
contribuyendo a la formación integral de 
estudiantes y docentes del sistema educati-
vo local y regional. 

Con la  charla  ta l ler  Pasos para 
Emprender, estuvimos con dos grupos 
secundarios de instituciones educativas: 
Escuela secundaria N°1 el día 21 /5 y con 6to 
año del Colegio San Cayetano el día 19 /6.
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CAJA Provincia Net Exclusiva para socios 

Banco Galicia: Cuentas nuevas. Múltiples beneficios.

Sancor Seguros: Productor Héctor Castellar. 20% dto. en Integral de Comercio; 
10% Seguro hogar y automotor.

Espacio para reuniones, entrevistas y capacitaciones. Salón para charlas y eventos.

ARBA con o sin factura.
Patente Automotor con número de patente.
Teléfono sin factura.
Multas de automóvil de la Pcia de B. As.
Todos los servicios de la CEAL.
Todos los servicios y tasas Municipales.
Seguros. Obra Sociales. 
Cablevisión. Internet. Directv.
Líneas de venta directa: Natura. Avon. Etc.

n

n

n
n

n

Y mas...

Te olvidaste la billetera...
y necesitas sacar dinero del cajero?

Ahora podes retirar de nuestras cajas!!
 EXTRACCIONES: Hasta 800.000 pesos con Banco Pcia. de Buenos Aires

Otros: Según límite de cada banco

n  TALA RRHH Búsqueda de personal: 20% de descuento a socios del CEDA

n  Asesoramiento en Seguridad e Higiene. Alejandro Muñoz: 20% de dto. a socios 

Andreani: Envios de bultos y correspondencia. 25% de dto. a socios.

n  Asesoramiento legal

Nuestros servicios

España 620 (7300) Azul / Pcia. Buenos AiresBeneficios

Canal de comunicación con información exclusiva para socios Tel. 2281 477297

Revista digital de distribución gratuita “Imagen CEDA” a socios y comunidadn
n

Teléfono para atención 
de oficina de 8 a 15 hs. 

Pago de

 583969¼

n Gimnasio ATP center. Descuento a socios, 15% en efectivo

Emprendiendo hacia 

el futuro
Emprendedorismo en barrios: 
Presentamos un proyecto para 

impulsar el emprendedorismo en 
la Zona Norte y el Barrio San Martín 
de Porres de Azul durante 2026. El 
mismo resulto aprobado por el 
Rectorado de la UNCPBA. Como 
siempre el CEDA nos estará acom-
pañando en este proyecto. 

También participamos de la reunión 
Mesa Territorial Zona Norte en marzo 2026, 
donde se buscó articular entre las institucio-
nes barriales y los distintos proyectos 
extensionistas presentados desde la 
UNCPBA. Se observa una gran necesidad de 
promoción humana, de trabajar sobre 

temas como inteligencia emocional, trabajo 
en equipo, asociatividad, habilidades para 
emprender o conseguir un trabajo.  

Los lugares ofrecidos para nuestros 
talleres conversatorios fueron: Puertas 
Abiertas y el Salón “Un granito de Arena” de 
San Martín de Porres.

Invitamos a todos los miembros del CEDA y a la 
comunidad a sumarse a nuestro proyecto de 

extensión. Comunicarse a:
emprender@azul.faa.unicen.edu.ar 

o en redes sociales: 
Instagram: @vamos_todos_a_emprender 

o Facebook: Agronomía Emprender. 
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seguinos en las redes!

Joyería y Relojería

Fabricación de Joyas
DISEÑOS EXCLUSIVOS

CASA CENTRAL
Ruta Nac. 3 Km. 300,5 Azul Pcia. Bs. As.
Tel/fax 02281 431210/12 - hjnavas@speedy.com.ar
www.hjnavas.com.ar

Una empresa de:

de Rodolfo Cayetano Arias

TANQUES PARA AGUA
CALEFACTORES 
TERMOTANQUES
MEMBRANAS / CALDERAS
RADIADORES PARA CALEFACCION

    Atención personalizada
    Presupuestos 
    y asesoramientos
    sin compromiso

El proyecto comenzó a construirse en la localidad de 16 de Julio, en el Partido de 
Azul, y forma parte de un plan provincial que incorpora nuevos parques solares 
en distintos municipios bonaerenses. La iniciativa busca fortalecer el sistema 
eléctrico local mediante la generación distribuida, mejorar la calidad del 
servicio y avanzar en la transición hacia energías renovables. 

La transición energética ya no es un 
desafío exclusivo de las grandes ciudades. 
En el Partido de Azul comenzó a tomar 
forma una obra que marcará un antes y un 
después en la forma de producir elec-
tricidad: el parque solar fotovoltaico que se 
construye en la localidad de 16 de Julio.

El proyecto integra un programa 
impulsado por la Provincia de Buenos Aires 
junto al Programa de Incentivo a la 
Generación Distribuida (PROINGED), 
mediante el cual se desarrollarán cinco 
parques solares en distintos puntos del 

28 de junio de 2026LA INVERSIÓN ES DE 385 MILLONES DE PESOS

Parque solar en Azul:
 Una apuesta por generar energía limpia para fortalecer el servicio eléctrico

territorio bonaerense. En el caso de Azul, la 
inversión supera los 385 millones de pesos y 
será financiada íntegramente por ese fondo, 
conformado con recursos provenientes de la 
tarifa eléctrica, destinados al desarrollo de 
energías renovables.

La empresa encargada de ejecutar la 
obra es Usicom, mientras que una vez 
finalizada será la Cooperativa Eléctrica de 
Azul Ltda. (CEAL) la responsable de su 
operación y mantenimiento.

El presidente de la CEAL, Daniel Arrastúa, y  gerente técnico, ingeniero Federico Garriz

Extractado de Diario El tiempo de Azul
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Todas la tarjetas 
de crédito y débito

 

MORENO 691, Azul
Mail: anaboutiqueok@gmail.com

Tel. 2281-310029

Ropa  de mujer 
y accesorios

Anaboutique_okAna Boutique Azul

urbana y noche

¼
9 de Julio y MorenoNUEVA sucursal

423119

info@newport.tur.ar

Disfrutaá
nuestra variedad
en salado y dulce

Pastelería / Cocina / Cátering

Contactanos a través de
las redes sociales

GUILLERMINA.LOPEZ.OKÚ
2281- 491754Õ

Ruta 3 Km. 300 (Intersección Juan B. Justo)
Tel. 02281 435731/32 - 433080 - Azul Pcia. Bs. As.

Correo electrónico: info@lostresquijotes.com

Burgos y Tiro Federal

CENTRO EMPRESARIO DE AZUL

Comerciantes, Empresarios, 
Emprendedores, Profesionales

Envía un mje. al 
2281 583969

 
IMPULSAMOS EL DESARROLLO LOCAL

Sumate al

JUNTOS La composición de CAME es la mejor 
definición de lo que es ser pyme. Represen-
tamos a empresarios pymes de toda la geo-
grafía de la Argentina, que todos los días se 
levantan para abrir una puerta, para soste-
ner un empleo. Trabajando codo a codo con 
sus trabajadores, con su familia y apostan-
do a nuestro país, cuando apostar no es fácil 
en contextos de constantes cambios de 
variables económicas y reglas que generan 
falta de previsibilidad.

Hoy 1° de julio CAME cumple 70 años. 
70 años acompañando a las pymes de todo 
el país a través de las cámaras, uniones, 
centros y federaciones comerciales adheri-
das a nuestra entidad, que representan al 
comercio y los servicios, a la industria, al 
turismo, a las economías regionales y a la 
construcción. Y en estos últimos años a la 
energía y a la minería.

Son 70 años defendiendo el federalis-
mo, el desarrollo y crecimiento del mercado 
interno, de la industria nacional y la genera-
ción de empleo. En estos 70 años, gracias al 
trabajo conjunto con el sector público, 
desde CAME conseguimos que la voz de las 
pymes sea escuchada por los poderes eje-
cutivos y legislativos nacionales, provincia-
les y municipales. De esa manera, a lo largo 
de estas siete décadas hemos logrado que 
varias demandas históricas de las pymes se 
concreten.

 
70 años en defensa de quienes generan empleo e impulsan la economía real

01 de Julio 2026 | 07:00

Aniversario CAME:

En estos 70 años de CAME no conme-
moramos el statu quo. Conmemoramos la 
capacidad de este sector de seguir apostan-
do, de seguir creando, de seguir siendo el 
motor silencioso de la Argentina producti-
va.

A cada empresario y emprendedor les 
hago llegar mi gratitud. Quiero felicitarlos 
por el esfuerzo y la constancia de apostar al 
trabajo y afrontar cada desafío. Por último, 
agradecerles por la confianza depositada 
en nosotros a lo largo de estos 70 años.”

Ricardo Diab. Presidente de la Confede-
ración Argentina de la Mediana Empresa 
(CAME).
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VENTAS PERSONALIZADAS
Negocios Particulares

Remates feria en Azul y Cacharí

ALVEAR
AZUL
VULCANO
DEL PUEBLO
SANATORIO AZUL
SANTA MARIA
SALA
VELEZ SARFIELD
CLINICA SAN MARTIN
LAB. BIOQ. CASTIGLIONE

Burgos 521 - Tel. 2281-424493 - Azul
25 de Mayo 485 - Tel 2281-431770 - Azul
Yrigoyen 730 - Tel. 2281-427879 - Azul
De Paula 618 - Tel. 2281-428623 - Azul
Lavalle 530 - Tel. 2281-429644 - Azul 
Arenales 453 - Tel. 2281-423294 - Azul
25 de Mayo 694 - Tel. 2281-424787 - Azul
Burgos 400 - Tel. 2281-425319 - Azul
San Martín 902 - Tel. 2281-424498 - Azul
Rauch 804 - Tel. 2281-436196 - Azul

Red del Círculo de Analistas Clínicos de Azul

 Azul     431758/9        2281-580110
 MAG CAÑUELAS:       2281-581884

 wallace-hermanos         wallacehnos
 oficina.wallacesa@gmail.comk

www.wallacesa.com.ar

Líder en Diagnóstico Veterinario

Av. 25 de Mayo 479 (7300) Azul. PBA.
Tel.: (02281) 43 3000 Móvil: (2281) 575791

Mail: info@laboratorioazul.com.ar
www. laboratorioazul.com.ar

COMERCIO Y SERVICIOSInforme 

 el receso escolar como oportunidad de ventas

Esta pausa colectiva significa que miles 
de personas dejan de trasladarse bajo el 
estrés de las obligaciones matutinas y ves-
pertinas, ganando tiempo para re descubrir 
su propia ciudad. Este cambio en la movili-
dad es una oportunidad de oro para el 
comercio de cercanía: el vecino que habi-
tualmente circula a las apuradas ahora cami-
na, observa vidrieras y busca una excusa 
para entrar, pasear y disfrutar de un 

29 de Junio 2026 | 15:37

Cuando llega el mes de julio, el ritmo de las ciudades cambia. La pausa escolar no 
afecta únicamente a los chicos. Durante estas dos semanas, la dinámica urbana 
se relaja profundamente: al entrar en receso el sistema educativo -desde 
alumnos y familias hasta docentes y personal no docente- sumado a la feria 
judicial, el flujo de gente en la calle se despoja de la urgencia del horario pico.

Vacaciones de invierno:

momento de consumo pausado.
A continuación, presentamos una hoja 

de ruta para que tu local y los Centros 
Comerciales Abiertos sean el destino elegi-
do este invierno.

1. Los CCA como mini centros turísticos 
independientemente de si se trata de una 
ciudad turística o de actividad cotidiana, los 
Centros Comerciales Abiertos funcionan 
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LUZ Y FUERZA
FARMACIA MUTUAL

AV. 25 DE MAYO 676 - TEL 2281 432220

CÁMARAS 
DE SEGURIDAD

BELGRANO 961 AZUL  TEL. 2281 433036/435543

RESONANCIA�MAGNETICA

TOMOGRAFIA�MULTICORTE

MAMOGRAFIA�DIGITAL

DENSITOMETRIA�OSEA

ECOGRAFIA

ECODOPPLER

COMBUSTIBLES Y LUBRICANTES
Servicio envío al campo

  Calle 63  525

WhatsApp 
2281 492106

105 años

como mini centros turísticos de cercanía. 
Este año, el receso invernal tiene un condi-
mento extra: la emoción compartida del 
Mundial.

Al coincidir el calendario escolar con la 
Copa del Mundo, el escenario es perfecto 
para que los CCA se consoliden no solo como 
espacios de compra, sino como verdaderos 
centros de entretenimiento. En una nota 
anterior hablamos de las acciones promo-
cionales que pueden llevarse a cabo en oca-
sión del Mundial, con especial énfasis en 
juegos para niños.

Señalética inteligente: si el CCA tiene 
una ubicación estratégica, instalen carteles 
temporales en los ingresos a la ciudad o 
cerca de las estaciones de servicio que digan 
"Hacé una pausa con sabor local. Disfrutá el 
CCA (nombre) a solo 5 minutos".

2. La oportunidad en la ciudad "no 
turística" (el factor local)

Si tu ciudad no recibe grandes oleadas 
de visitantes, el turista sos vos y tus vecinos. 
El receso escolar significa que los padres 
tienen más tiempo con sus hijos y buscan 
"salidas" que no impliquen viajar kilóme-
tros.

Acondicionar los espacios: convertí tu 
local en un espacio donde los padres pue-
dan estar tranquilos. Si tenés una tienda de 
indumentaria, podés habilitar un pequeño 
rincón de dibujo o lectura para chicos. Un 
padre que compra tranquilo es un padre 
que gasta más.

Propuestas "de tarde": las vacaciones 
de invierno son sinónimo de merienda. Los 
rubros de gastronomía deben potenciar los 
combos de chocolate caliente, tortas y 
opciones calientes. Si vendés regalería o 
bazar, creá combos que inviten a llevarse un 
nuevo juego de mesa.

Promociones Día de Lluvia: lanzá una 
promo especial que solo se active cuando el 
clima no acompaña. "Hoy el clima está fres-
co, pero nuestras promos calientan" (ej: 2x1 

AlarmasRAM
LA ELECCIÓN INTELIGENTE PARA CUIDAR TU CASA

 o elegir tranquilidad
Protegete con

Podes 
confiar en 
tu suerte...

WHATSAPP 2281 632622

Informe 

Vacaciones
de invierno
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COMUNICADO DE PRENSA

en cafés o descuentos en prendas de invier-
no).

3. El desafío del visitante “de paso" 
(turismo de tránsito)

Si tu ciudad está sobre una ruta o es un 
punto de conexión, no esperes que el turista 
se quede una semana para venderle algo. El 
objetivo es la captación inmediata.

La "parada técnica" con valor agregado: 
si tenés un local gastronómico, ofrecé un 
"menú express" o café con algo rico con 
servicio rápido. El viajero quiere que el tiem-
po le rinda.

El kit de supervivencia: en regalerías o 
almacenes, armá kits de "viaje" (snacks, 
mapas, algo de abrigo o un juego sencillo 
para los chicos). Es una compra impulsiva 
muy común en quienes están en tránsito.

4. Tres estrategias transversales para 
cualquier comercio

Indumentaria: el abrigo como experien-
cia. No vendas solo un pulóver. Vendé el 

"look para las vacaciones". Usá tus vidrieras 
para mostrar outfits para una tarde de cine, 
un café o una salida familiar. Recordá que en 
vacaciones la gente se viste para hacer 
cosas, no sólo para ir a trabajar.

Gastronomía: el rescate del cliente 
apurado. Durante las vacaciones, el horario 
de almuerzo se estira. Ofrecé opciones de 
"viandas familiares" o platos preparados 
para que quienes están cuidando niños en 
casa no tengan que cocinar.

El entretenimiento como producto: si el 
chico está aburrido, el padre busca qué 
comprarle. Tené a mano opciones de kits de 
arte, juegos de ingenio o libros. Agrupá 
productos que sirvan para pasar el tiempo 
puertas adentro (y fuera de las pantallas).

Este incremento en la medición intera-
nual se explicó por la inyección de liquidez 
derivada del cobro del Sueldo Anual Com-
plementario (SAC) y por el movimiento 
comercial que generó el Mundial de fútbol. 
Ambos factores lograron dinamizar el con-
sumo y traccionar la demanda en rubros 
específicos, sosteniendo de esta manera el 
indicador general.

En cuanto al diagnóstico general de los 
comercios, el 50,1% de los encuestados 
señaló que su situación económica se man-
tuvo estable en términos interanuales, lo 
que representó un incremento de 1,9 pun-
tos porcentuales frente al relevamiento de 
mayo. Este movimiento encontró su corre-
lato directo en la contracción de las evalua-
ciones negativas, dado que la proporción de 
locales con un escenario operativo desfavo-

05 de Julio 2026 | 08:26

Las ventas minoristas pyme 
 interanual en juniocrecieron 0,9%

Durante el mes de junio, las ventas minoristas del segmento pyme eviden
ciaron una suba interanual del 0,9% a valores constantes. Por el contrario, la 
medición intermensual arrojó una baja del 1,3%. Con estos resultados se con
solidó una retracción acumulada del 2,5% durante el primer semestre del año.

rable se redujo del 45,1% al 43,1% durante el 
último mes.

En el terreno de las expectativas a un 
año, el 52,3% de la muestra previó un esce-
nario de continuidad sin mayores variacio-
nes. Simultáneamente, el 37,7% proyectó 
una mejora en su nivel de actividad (una leve 
merma de 1,1 p.p. frente a la medición pre-
via) y el 10% restante estimó un empeora-
miento. Por último, respecto a la toma de 
decisiones, el 59,3% consideró que el con-
texto actual es adverso para la inversión y la 
inyección de capital, mientras que un 12,2% 
lo evaluó como propicio y un 28,5% prefirió 
mantener una postura indefinida; un esque-
ma de respuestas que consolidó, práctica-
mente, la misma tendencia observada el 
mes pasado.

Las vacaciones de invierno no son sola-
mente un feriado escolar; generan un cam-
bio en la energía de nuestra ciudad. El visi-
tante busca una razón para detenerse y el 
vecino tiene una excusa para salir. 

Tu vidriera, tu atención y tu capacidad 
de ofrecer una propuesta diferenciada son 
los que convierten un día de julio en una 
jornada de ventas. ¡Este invierno, hacé que 
tu comercio sea el lugar donde todos quie-
ren estar!
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Las ventas minoristas pyme 
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Confederación Argentina
de la Mediana Empresa

CENTRO EMPRESARIO DE AZUL Comerciantes, Empresarios, 
Emprendedores, Profesionales

Solo 
$ 4.000 
por mes
Una mínima inversión con 
grandes beneficios para tu pyme

¡¡Este es el momento de ser parte de una comunidad que potencia tu crecimiento!!

Sumate al

Hacete socio hoy
y conectate con nuevas

 oportunidades

Envía un mje. al 

¿POR QUÉ ASOCIARTE 
AL CEDA?

2281 583969

Y múltiples beneficios más.

JUNTOS IMPULSAMOS
EL DESARROLLO LOCAL


